
‭10. Marketing & Vertrieb – Dein‬
‭erstes Geld verdienen‬

‭Roadmap: Verkaufen ohne sich zu verbiegen‬

‭"Verkaufen ist die Kunst, Menschen zu helfen, bessere Entscheidungen zu treffen.‬
‭Wer das versteht, verkauft nicht nur – er dient."‬

‭️‬‭Deine Reise durch Kapitel 10‬
‭Schritt‬ ‭Thema‬ ‭Fokus‬

‭10.1‬ ‭Erste Kunden mit wenig Mitteln‬
‭gewinnen‬

‭Sichtbar werden & Nutzen stiften‬

‭10.2‬ ‭Marke entwickeln, die du wirklich bist‬ ‭Persönlichkeit, Werte,‬
‭Wiedererkennung‬

‭10.3‬ ‭Content & Sichtbarkeit aufbauen‬ ‭Zeigen, wofür du stehst – und wem‬
‭du hilfst‬

‭10.4‬ ‭Verkaufsgespräche führen –‬
‭echt & empathisch‬

‭Bedürfnis verstehen, Lösung anbieten‬

‭10.5‬ ‭Direkt ansprechen statt warten‬ ‭Kunden aktiv gewinnen – ohne‬
‭Druck & Drama‬

‭Die große Transformation‬

‭Von:‬‭"Ich hoffe, dass mich jemand findet und kauft"‬
‭Zu:‬‭"Ich helfe Menschen dabei, ihre Probleme zu lösen‬‭– und verdiene dabei‬
‭authentisch Geld"‬
‭Dieses‬ ‭Kapitel‬ ‭verwandelt‬ ‭dich‬ ‭von‬ ‭einem‬ ‭wartenden‬ ‭Hoffenden‬ ‭zu‬ ‭einem‬ ‭aktiven,‬
‭authentischen‬‭Verkäufer.‬‭Du‬‭lernst‬‭nicht‬‭nur,‬‭wie‬‭du‬‭Kunden‬‭gewinnst,‬‭sondern‬‭wie‬‭du‬
‭eine Marke aufbaust, die Menschen anzieht und langfristige Beziehungen schafft.‬



‭️‬‭Die 5 Säulen authentischen Verkaufens‬

‭Säule 1: Wertorientierte Kundengewinnung (10.1)‬

‭Statt‬ ‭teurer‬ ‭Werbung‬ ‭nutzt‬ ‭du‬ ‭kreative,‬ ‭kostengünstige‬ ‭Strategien,‬ ‭die‬ ‭echten‬ ‭Wert‬
‭schaffen.‬ ‭Du‬ ‭lernst,‬ ‭wie‬ ‭du‬ ‭mit‬ ‭Mini-Budget‬ ‭maximale‬ ‭Wirkung‬ ‭erzielst‬ ‭und‬ ‭dabei‬
‭authentisch bleibst.‬

‭Das‬ ‭lernst‬ ‭du:‬‭-‬‭7‬‭bewährte‬‭Mini-Budget-Strategien‬‭für‬‭erste‬‭Kunden‬‭-‬‭Wie‬‭du‬‭deine‬
‭Zielgruppe‬‭präzise‬‭definierst‬‭und‬‭findest‬‭-‬‭Wertorientierte‬‭Ansprache,‬‭die‬‭funktioniert‬
‭- Systematische Kundengewinnung ohne große Investitionen‬

‭Säule 2: Authentische Markenentwicklung (10.2)‬

‭Deine‬ ‭Marke‬ ‭wird‬ ‭nicht‬ ‭erfunden,‬ ‭sondern‬ ‭entdeckt.‬ ‭Du‬ ‭entwickelst‬ ‭eine‬
‭Markenidentität,‬ ‭die‬ ‭deine‬ ‭wahre‬ ‭Persönlichkeit‬ ‭widerspiegelt‬ ‭und‬ ‭Menschen‬
‭emotional anspricht.‬

‭Das‬ ‭lernst‬ ‭du:‬ ‭-‬ ‭Deine‬ ‭einzigartige‬ ‭Marken-DNA‬ ‭entdecken‬ ‭-‬ ‭Persönlichkeit‬ ‭und‬
‭Werte‬ ‭in‬ ‭eine‬ ‭Marke‬ ‭übersetzen‬ ‭-‬ ‭Visuelle‬ ‭Identität‬ ‭entwickeln,‬ ‭die‬ ‭zu‬ ‭dir‬ ‭passt‬ ‭-‬
‭Konsistente Markenkommunikation aufbauen‬

‭Säule 3: Wertschaffender Content (10.3)‬

‭Content‬ ‭wird‬ ‭zu‬ ‭deinem‬ ‭wichtigsten‬ ‭Verkaufsinstrument‬ ‭–‬ ‭nicht‬ ‭durch‬ ‭Werbung,‬
‭sondern‬ ‭durch‬ ‭echten‬ ‭Mehrwert.‬ ‭Du‬ ‭baust‬ ‭systematisch‬ ‭Sichtbarkeit‬ ‭und‬ ‭Vertrauen‬
‭auf.‬

‭Das lernst du:‬‭- Content-Strategie, die verkauft ohne zu verkaufen - Systematischen‬
‭Aufbau von Sichtbarkeit und Reichweite - Community-Building und Engagement‬
‭Strategien - Multi-Platform-Ansatz für maximale Wirkung‬



‭Säule 4: Empathischer Verkauf (10.4)‬

‭Verkaufsgespräche werden zu Beratungsgesprächen. Du lernst, wie du durch echtes‬
‭Verstehen und Helfen verkaufst, ohne dich zu verbiegen.‬

‭Das‬ ‭lernst‬ ‭du:‬ ‭-‬ ‭Verkaufspsychologie‬ ‭und‬ ‭empathische‬ ‭Gesprächsführung‬ ‭-‬
‭Strukturierte‬ ‭Verkaufsprozesse,‬ ‭die‬ ‭sich‬ ‭natürlich‬‭anfühlen‬‭-‬‭Einwandbehandlung‬‭als‬
‭Informationssammlung - Follow-up-Systeme für nachhaltige Kundenbeziehungen‬

‭Säule 5: Proaktiver Direktvertrieb (10.5)‬

‭Statt zu warten, gehst du respektvoll und wertorientiert auf potenzielle Kunden zu. Du‬
‭entwickelst Systeme für nachhaltigen Direktvertrieb ohne Aufdringlichkeit.‬

‭Das lernst du:‬‭- Systematische Recherche und Kontakt-Strategien‬‭- Multi-Channel‬
‭Direktvertrieb-Sequenzen - Wertorientierte Ansprache ohne Aufdringlichkeit - Aufbau‬
‭einer nachhaltigen Direktvertrieb-Pipeline‬

‭Dein Weg zum ersten Geld‬

‭Phase 1: Fundament legen‬

‭Fokus:‬‭Erste Kunden gewinnen und Grundlagen schaffen‬

‭Du‬ ‭startest‬ ‭mit‬ ‭kostengünstigen‬ ‭Strategien,‬ ‭um‬ ‭deine‬ ‭ersten‬ ‭Kunden‬ ‭zu‬ ‭gewinnen.‬
‭Parallel‬‭entwickelst‬‭du‬‭die‬‭Grundlagen‬‭deiner‬‭Markenidentität.‬‭Am‬‭Ende‬‭dieser‬‭Phase‬
‭hast du erste Kunden und weißt, wer du als Marke bist.‬

‭Ergebnis:‬‭3-5 erste Kunden und eine klare Marken-DNA‬

‭Phase 2: Sichtbarkeit aufbauen‬

‭Fokus:‬‭Authentische Marke entwickeln und Content-Strategie‬‭etablieren‬

‭Du‬ ‭vertiefst‬ ‭deine‬ ‭Markenidentität‬ ‭und‬ ‭baust‬ ‭systematisch‬ ‭Sichtbarkeit‬ ‭durch‬
‭wertvollen‬ ‭Content‬ ‭auf.‬ ‭Du‬ ‭entwickelst‬ ‭eine‬ ‭Community‬ ‭von‬ ‭Interessenten‬ ‭und‬
‭positionierst dich als Experte in deiner Nische.‬



‭Ergebnis:‬‭Wiedererkennbare Marke und wachsende Community‬

‭Phase 3: Verkaufssysteme optimieren‬

‭Fokus:‬‭Empathische Verkaufsgespräche und systematischen Direktvertrieb entwickeln‬

‭Du‬‭perfektionierst‬‭deine‬‭Verkaufsfähigkeiten‬‭und‬‭baust‬‭systematische‬‭Direktvertrieb‬
‭Prozesse‬ ‭auf.‬ ‭Verkaufen‬ ‭wird‬ ‭zu‬ ‭einem‬ ‭natürlichen,‬ ‭empathischen‬ ‭Prozess,‬ ‭der‬ ‭sich‬
‭gut anfühlt.‬

‭Ergebnis:‬‭Strukturierte Verkaufsprozesse und funktionierender‬‭Direktvertrieb‬

‭Phase 4: Skalierung vorbereiten‬

‭Fokus:‬‭Systeme optimieren und langfristige Strategien‬‭entwickeln‬

‭Du‬ ‭analysierst‬ ‭und‬ ‭optimierst‬ ‭alle‬ ‭deine‬ ‭Marketing-‬ ‭und‬ ‭Vertriebsaktivitäten.‬ ‭Du‬
‭automatisierst‬ ‭wiederkehrende‬ ‭Aufgaben‬ ‭und‬ ‭entwickelst‬ ‭eine‬ ‭langfristige‬
‭Wachstumsstrategie.‬

‭Ergebnis:‬‭Skalierbare Systeme und nachhaltiges Wachstum‬

‭Was dich erwartet‬

‭Sofort anwendbar‬

‭Jedes Kapitel enthält konkrete Strategien und Tools, die du sofort umsetzen kannst.‬
‭Keine Theorie ohne Praxis.‬

‭Authentisch bleiben‬

‭Du lernst zu verkaufen, ohne dich zu verstellen. Alle Strategien basieren auf‬
‭Authentizität und echtem Wert Schaffen.‬



‭Mini-Budget-freundlich‬

‭Alle Strategien sind für Gründer mit kleinem Budget entwickelt. Kreativität schlägt‬
‭Kapital.‬

‭Systematisch aufgebaut‬

‭Jedes Kapitel baut auf dem vorherigen auf. Du entwickelst Schritt für Schritt ein‬
‭komplettes Marketing- und Vertriebssystem.‬

‭Messbare Ergebnisse‬

‭Du lernst, deine Erfolge zu messen und kontinuierlich zu optimieren. Datenbasierte‬
‭Entscheidungen statt Bauchgefühl.‬

‭Dein Erfolg nach Kapitel 10‬

‭Du‬ ‭hast:‬ ‭-‬ ‭Ein‬ ‭funktionierendes‬ ‭System‬ ‭zur‬ ‭Kundengewinnung‬ ‭-‬ ‭Eine‬ ‭authentische,‬
‭wiedererkennbare‬‭Marke‬‭-‬‭Regelmäßige‬‭Sichtbarkeit‬‭und‬‭eine‬‭wachsende‬‭Community‬
‭-‬ ‭Verkaufsfähigkeiten,‬ ‭die‬ ‭sich‬ ‭natürlich‬ ‭anfühlen‬ ‭-‬ ‭Systematische‬ ‭Prozesse‬ ‭für‬
‭nachhaltiges Wachstum‬

‭Du‬ ‭bist:‬ ‭-‬ ‭Selbstbewusst‬ ‭in‬ ‭Marketing-‬ ‭und‬ ‭Verkaufssituationen‬ ‭-‬ ‭Authentisch‬ ‭ohne‬
‭Verstellung‬ ‭oder‬ ‭Manipulation‬ ‭-‬ ‭Proaktiv‬ ‭statt‬ ‭reaktiv‬ ‭in‬ ‭der‬ ‭Kundengewinnung‬ ‭-‬
‭Systematisch‬ ‭statt‬ ‭zufällig‬ ‭in‬ ‭deinen‬ ‭Aktivitäten‬ ‭-‬ ‭Erfolgreich‬ ‭beim‬ ‭Geldverdienen‬
‭ohne schlechtes Gewissen‬

‭Bereit für dein erstes Geld?‬

‭Marketing‬ ‭und‬ ‭Vertrieb‬ ‭müssen‬ ‭nicht‬ ‭kompliziert‬ ‭oder‬ ‭unethisch‬ ‭sein.‬ ‭Mit‬ ‭den‬
‭richtigen‬ ‭Strategien‬ ‭und‬ ‭der‬ ‭richtigen‬ ‭Einstellung‬ ‭wird‬ ‭Verkaufen‬ ‭zu‬ ‭einem‬
‭natürlichen, erfüllenden Teil deines Unternehmertums.‬

‭Lass uns beginnen – deine ersten Kunden warten bereits auf dich!‬


